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บทคัดย่อ 

งานวิจัยนี้มีวัตถุประสงค์เพ่ือ 1. ศึกษาผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลของบริษัทเมืองไทยประกันชีวิตจ ากัด

มหาชน 2.ศึกษาอัตราผลตอบแทนภายในของผลิตภัณฑ์ประกันภัยตะกาฟุลของบริษัทเมืองไทยประกัน

ชีวิตจ ากัดมหาชนและอัตราผลตอบแทนภายเทียบเท่ากับธนาคาร งานวิจัยนี้ใช้สถิติพรรณนาและการ

ค านวณIRR ผลการศึกษาอัตราผลตอบแทนภายใน(IRR)ของผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลมี IRR ที่ 1.02 %, 1.16 

%,1.18% และ 2.03% ตามล าดับ และผลิตภัณฑ์ประกันภัยตะกาฟุลมีอัตราผลตอบแทนเทียบเท่า

ธนาคารที่ 1.2% , 1.37%, 1.39% และ 2.38% 
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Abstract 

 The objectives of this research were (1) to study the pattern of Takaful product 

(2) to study the internal rate of return of Takaful product and compare with the internal 

rate of return of bank’s deposit product. This  research  applied  descriptive statistics 

and IRR method. The result found that the Takaful product generates the internal rate 

of return (IRR) 1.02 %, 1.16 %,1.18% and 2.03% accordingly. The internal rate of return 

(IRR) relative to bank’s deposit product are 1.2% , 1.37%, 1.39% and 2.38% relatively. 
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บทน า 

 ตะกาฟุลเป็นรูปแบบการประกันภัยที่สอดคล้องตามหลักการของศาสนาอิสลาม ซึ่งหากจากการ

เกิดข้ึนของการประกันภัยนั้น เกิดจากความคิดที่จะช่วยเหลือซึ่งกันและกันในการรับความเสี่ยงหรือ

ความขาดทุนที่จะเกิดขึ้น การแบ่งปันความเสี่ยงเป็นหัวใจส าคัญของการประกันภัย “Pooling or the 

sharing of losses is heart of insurance” ( G.E.Rejda, 2015 ) และการเกิดขึ้นของการประกันภัย

ถือเป็นปัจจัยส าคัญในการพัฒนาเศรษฐกิจของประเทศ เป็นการช่วยให้เกิดการระดมทุนของประชาชน 

โดยน าเอารายไดส้่วนหนึ่งที่สะสมนั้นมาใช้ในการลงทุน การประกันภัยมีส่วนท าให้อาชีพต่างๆ เช่น อาชีพ

การค้า การอุตสาหกรรม มีความมั่นคงมากขึ้นอันเนื่องมาจากท าการประกันภัย เมื่ออาชีพนั้นมีความ

มั่นคง การประกอบอาชีพก็จะด าเนินต่อไปได้ส่งผลดีต่อเศรษฐกิจของชาติโดยส่วนรวม (ศิริวรรณ วัลลิ

โภคม,2544) 

 ตะกาฟุล คือ ธุรกิจการประกัน (Insurance)แบบอิสลาม ธุรกิจตะกาฟุลเกิดข้ึนในฐานะเป็น

ธุรกิจคู่ขนานกับธนาคารอิสลาม ซึ่งได้เริ่มต้นครั้งแรกที่ประเทศซูดานในปี1979 และหลังจากนั้นได้ขยาย

ไปยังประเทศซาอุดีอารเบีย ในปี1980 ต่อมาท่ีประเทศลักเซมเบิรก ในปี1983 และขยายไปยังประเทศ

อ่ืนๆเรื่อยมา  ในส่วนของกลุ่มประเทศอาเซียนนั้นประเทศมาเลเซียเป็นประเทศแรกท่ีได้น าหลักตะกาฟุล

มาใช้ในธุรกิจการประกันในปี1984 โดยที่มาเลเซียได้ออกแบบนวัตกรรมทางการเงินอิสลามจนเป็นที่

ยอมรับของนักวิชาการมุสลิมและน าไปใช้กับประเทศอ่ืนในเวลาต่อมา(ณรงค์ หัสนี, 2555) 

ระบบการประกันภัยในอิสลามมีต้นก าเนิดมาจากประเพณีปฏิบัติของชาวอาหรับโบราณเผ่า

ต่างๆ ซึ่งมีประเพณีปฏิบัติที่ว่าเมื่อสมาชิกในเผ่าถูกฆาตกรรมโดยสมาชิกของเผ่าอื่น ทายาทของผู้ตายจะ



ได้รับสินไหมชดเชยจากญาติผู้ใกล้ชิดของฆาตกรบรรดาญาติสนิทของฆาตกร หรือ “Aqilah” จ าเป็นต้อง

จ่ายค่าสินไหมชดเชย แทนฆาตกร ดังนั้นชาวอาหรับโบราณจ าเป็นต้องมีความพร้อมในการระดมเงิน

สนับสนุน เพ่ือเป็นการชดเชยให้แก่ทายาทของผู้ตายแทนฆาตกร ระบบนี้ต่อมาได้น ามาด าเนินใช้ในช่วง

ต้นของอิสลามในสมัยของท่านศาสดามูฮัมหมัด (ศ็อลฯ) ระหว่างกลุ่มมุฮาญีรีน (ผู้อพยพจากเมืองมัก

กะฮ) และกลุ่มอันศอร(ชาวเมืองมาดีนะฮ์) โดยยึดหลัก “อากีละ” คือระบบการทดแทนการขาดทุนหรือ

ความเสี่ยงโดยการรับผิดชอบร่วมกันของกลุ่มคนหลายๆคน (Fikti et al.,1997) 

 โดยทั่วไปแล้วรูปแบบการประกันภัยที่มีใช้กันในโลกตะวันตก โดยมีการช่วยเหลือซึ่งกันและกัน

ในการรับความเสี่ยงนั้น มีความเหมือนกันกับระบบอากีละที่ใช้ในอิสลาม สิ่งที่นักวิชาการอิสลามไม่เห็น

ด้วยกับระบบการประกันภัยในขณะนี้ก็คือ รูปแบบการด าเนินการที่น ามาใช้ไม่สอดคล้องกับหลักการ

ศาสนา เช่น ความคลุมเครือ หรือ ความไม่แน่นอน (gharar) ในสัญญาซื้อขายประกัน การพนันหรือเกม

แห่งโอกาส (maisir) ในสัญญา ดอกเบี้ย (riba)  

 ส าหรับในภูมิภาคเอเชียตะวันออกเฉียงใต้ประเทศมาเลเซียถือเป็นประเทศแรกที่มีการน าระบบ

ตะกาฟุลมาใช้และได้มีการพัฒนามาเรื่อยๆจนเป็นที่ยอมรับและเป็นต้นแบบให้กับประเทศต่างๆรวมไป

ถึงประเทศไทย โดยการประกันภัยตะกาฟุลในประเทศมาเลเซียได้เริ่มก่อตั้งเมื่อปี ค.ศ. 1985 ใต้การ

ก ากับดูแลของธนาคารแห่งชาติมาเลเซีย (BNM) ก่อนการอนุญาตการก่อตั้งประกันตะกาฟุลขึ้น ทาง

รัฐบาลมาเลเซียได้ก า หนดพ.ร.บ.ประกันภัยตะกาฟุลแลBวเสร็จในปt ค.ศ. 1984 โดยที่ก าหนดเงินทุน

เบื้องต้น 100 ล้านริงกิต (Khairat,2550) จนขณะนี้มี 11 บริษัทที่ทางธนาคารแห่งชาติมาเลเซีย

(BNM)ได้รับในการอนุมัติ คือ 11 บริษัทซึ่งเป็นบริษัทภายในประเทศ และบริษัทตะกาฟุลซึ่งเป็น

กรรมสิทธิ์ของต่างประเทศ 4 บริษัท  ส าหรับประเทศไทย ณ ปัจจุบันมีบริษัทที่ให้การบริการด้านตะ

กาฟุลทั้งหมด 4 บริษัทได้แก่ บริษัทเมืองไทยตะกาฟุล จ ากัด มหาชน บริษัทไทยประกันชีวิต จ ากัด 

มหาชน บริษัททิพยประกันภัย จ ากัด มหาชน และ บริษัทฟิลลิปประกันชีวิต จ ากัด มหาชน 

 ส าหรับบริษัทเมืองไทยตะกาฟุล จ ากัด มหาชน ในปีพ.ศ. 2562 ยอดขายผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลใน

ประเทศไทยทะลุถึง 171 ล้านบาท ใน 10 จังหวัดแรก ซึ่งบ่งชี้ให้เห็นได้ว่า ผลิตภัณฑ์ส าหรับบริหารความ

เสี่ยงด้านการเงินในรูปแบบผลิตภัณฑ์ได้รับความนิยมมากขึ้นเรื่อยๆ ดังนั้นผู้วิจัยจึงมีความสนใจศึกษา

ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลในรูปแบบต่างๆ และศึกษาผลตอบแทนจากกผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลดังกล่าว 

   



วัตถุประสงค์การวิจัย  

1. เพ่ือศึกษารูปแบบของผลิตภัณฑ์กรมธรรม์ตะกาฟุลของบริษัทเมืองไทยประกันชีวิต จ ากัด 

(มหาชน) 

2. เพ่ือวิเคราะห์อัตราผลตอบแทนจากการลงทุน (IRR) ของผลิตภัณฑ์กรมธรรมต์ะกาฟุลในรูปแบบต่างๆ 

 

ประโยชน์ที่ได้รับจากการวิจัย 

ผู้ที่สนใจลงทุนในผลิตภัณฑ์สามารถใช้เป็นข้อมูลในเชิงเปรียบเทียบเพื่อตัดสินใจในการลงทุน

ผลิตภัณฑ์ประกันภัยและโดยการลงทุนฝากประจ ากับธนาคารพาณิชย์ได้ 

 

การทบทวนวรรณกรรม 

การประกันภัยนั้นมีประวัติความเป็นมายาวนานหลายศตวรรษ และมีวิวัฒนาการประกันภัย

รูปแบบใหม่ๆ ตามความเจริญก้าวหน้าทางวิทยาศาสตร์และเทคโนโลยี แต่อย่างไรก็ตามความก้าวหน้า

ทางวิวัฒนาการและเทคโนโลยีต่างๆ ไม่ได้ช่วยให้ความเสี่ยงภัยลดน้อยลง แต่ความเสี่ยงภัยดังกล่าวกลับ

มีเพ่ิมมากขึ้น การประกันภัยจึงเป็นกลไกอย่างหนึ่งในการมุ่งตอบสนองให้ความคุ้มครองแลลดทอนความ

เสี่ยงภัย(ค านาย อภิปรัชญาสกุล, 2553) 

วิวัฒนาการของการประกันภัยนั้นในสมัยอียิปต์โบราณปรากฏในพระคัมภีร์ไบเบิ้ลอ้างว่ากษัตริย์

ฟาโรห์ให้สะสมธัญญาหารในปีที่สมบูรณ์ไว้ส าหรับเลี้ยงประชาชนในปีที่ข้าวยากหมากแพง การสะสม

ธัญญาหารดังกล่าวถือเป็นเรื่องของการเก็บออมตั้งแต่ในปัจจุบันเพ่ือไว้ใช้ในอนาคตซึ่งการเก็บในลักษณะ

ดังกล่าวนั้นไม่สามารถท่ีจะหาความแน่นอนได้  และในประเทศจีนเมื่อ 3,000 ปีก่อนคริสตกาล พ่อค้าชาว

จีนได้พัฒนาวิธีประกันภัยขึ้นส าหรับการขนส่งสินค้าตามแม่น้ าแยงซีเกียง ได้มีการหาวิธีการกระจาย

ความเสี่ยงภัยจากเรืออับปางโดยการกระจายสินค้าของตัวเองบรรทุกไว้ในล าเรืออ่ืนจนครบตามจ านวน

หีบห่อสินค้า หากเรือล าใดจมลงสินค้าของพ่อค้าแต่ละคนจะสูญเสียเพียงคนละหนึ่งหีบห่อเท่านั้นซึ่ง

แนวความคิดของพ่อค้าจีนนี้เป็นที่มาของการประกันภัยในยุคปัจจุบันที่เรียกว่า “การกระจายความเสี่ยง

ภัย” (Spreading The Chance of Loss) (ณัฐธิดา ศุภนิมิตกุล, 2558) 

 การประกันภัยเกิดข้ึนเมื่อใดและเกิดขึ้นที่ไหนเป็นครั้งแรกไม่สามารถท่ีจะระบุได้แน่นอน แต่

การประกันภัยในสมัยเริ่มแรกนั้นมีลักษณะเป็นการแสวงหาหลักประกันความคุ้มครองหรือวิธีป้องกันภัย

อันจะเกิดแก่ทรัพย์สินเนื่องจากภัยธรรมชาติ ในสมัยอียิปต์โบราณปรากฏในพระคัมภีร์ไบเบิ้ลอ้างว่า



กษัตริย์ฟาโรห์ให้สะสมธัญญาหารในปีที่สมบูรณ์ไว้ส าหรับเลี้ยงประชาชนในปีที่ข้าวยากหมากแพง ฉะนั้น

หลักการประกันภัยพ้ืนฐานในสมัยโบราณจึงเป็นเรื่องของการเก็บออมตั้งแต่ในปัจจุบันเพ่ือไว้ใช้ใน

อนาคตซึ่งการเก็บในลักษณะดังกล่าวนั้นไม่สามารถท่ีจะหาความแน่นอนได้ 

 การประกันภัยเริ่มจากความคิดในการรวมตัวกันเพ่ือต่อสู้หรือขจัดมหันตภัยที่จะเกิดกับบุคคล

หนึ่ง โดยสมาชิกสละเงินเข้าเป็นกองทุนเพ่ือใช้ในการชดเชยความสูญเสียที่จะเกิดข้ึนกับสมาชิก โดยมี

ตัวแทนของสมาชิกเป็นผู้จัดการกองทุนให้เป็นไปอย่างมีประสิทธิภาพและมีความยุติธรรม โดยหน้าที่

หลักของธุรกิจประกันภัย คือ เป็นกลไกในการรับโอนความเสี่ยงภัย (RiskTransfer Mechanism) เพ่ือ

ช่วยในการบรรเทาผลกระทบทางการเงินของผู้เอาประกันภัยที่เกิดขึ้นจากความเสี่ยงภัย บริษัประกันภัย

นั้นจะท าหน้าที่เหมือนผู้จัดการกองทุนเบี้ยประกันภัยที่เรียกเก็บจากผู้เอาประกันภัยที่มีความเสี่ยงใน

ลักษณะคล้ายคลึงกัน 

 ส าหรับชาวมุสลิมแล้วความรุ่งเรืองและความเจริญก้าวหน้าดังกล่าวไม่ได้เป็นสิ่งที่ยืนยันถึงความ

ถูกต้องเนื่องจากไม่ได้ถูกต้องตามหลักการที่พระผู้เป็นเจ้าประทานมา ในอดีตการเข้าถึงการประกันภัย

ของประชาชนในประเทศมุสลิมนั้นเป็นเรื่องยาก เพราะชาวมุสลิมมีแนวคิดว่าแม้ในชะรีอะฮ์จะไม่ได้มี

ข้อก าหนดห้ามในเรื่องของการประกันภัย แต่การประกันภัยแบบสากลปรากฏร่องรอยของสิ่งที่ผิด

หลักการทางกฎหมายและทางศาสนาอิสลาม ดังนั้นธุรกิจการประกันภัยในรูปแบบของสากลจึงแทบ 

จะไม่สามารถเข้าไปเปิดตลาดในประเทศมุสลิมได้เลยแต่อย่างไรก็ตามชาวมุสลิมก็ไม่สามารถที่จะ 

เพิกเฉยต่อความจริงที่ว่าในชีวิต การค้าขาย และการติดต่อกันในสังคมปัจจุบันประกอบด้วยความ 

เสี่ยงมากมาย 

 การประกันภัยตามหลักศาสนาอิสลามหรือตะกาฟุล (Takaful) ถือเป็นธุรกิจที่มีบทบาทส าคัญ

ในทางระบบเศรษฐกิจและเป็นที่รู้จักกันอย่างกว้างขวางและแพร่หลายในปัจจุบันโดยหลักการที่มีความ

เกี่ยวข้องและถือเป็นหลักการที่มีความส าคัญในตะกาฟุล 

 เมื่อจ าแนกประเภทของผลิตภัณฑ์แล้ว ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลสามารถแบ่งออกเป็น 2 ประเภทคือ 

ตะกาฟุลทั่วไป(General Takaful) และตะกาฟุลเพ่ือครอบครัว (Family Takaful) ตามพระราชบัญญัติ

ตะกาฟุล ค.ศ.1984 (The Takaful Act 19894) ของประเทศมาเลเซีย พรบ.ดังกล่าวได้แบ่งตะกาฟุลออก

เป็น 2 ประเภท คือ ตะกาฟุลเพื่อครอบครัว(Family Takaful) และตะกาฟุลทั่วไป (General Takaful). 

ตะกาฟุลเพื่อครอบครัว (Family Takaful) จะเป็นผลิตภัณฑ์ที่ให้การบริการการวางแผนส่วนบุคคล เช่น 

ตะกาฟุลเพื่อสุขภาพ ตะกาฟุลเพื่อการศึกษา ตะกาฟุลเพ่ือการเดินทาง        ตะกาฟุลเพ่ือการวางแผน

ครอบครัว และตะกาฟุลเพ่ือการวะกัฟ(บริจาคเพ่ือสาธารณประโยชน์) ส าหรับตะกาฟุลเพื่อครอบครัว

ด้านกลุ่มสินเชื่อ ได้แก่ ตะกาฟุลกลุ่มครอบครัว ตะกาฟุลการรักษาพยาบาลกลุ่ม และตะกาฟุลด้าน



สวัสดิการ เช่นกองทุนอนาคตของลูกจ้าง(เงินเกษียณอายุ) การถูกไล่ออกจากงาน   ในขณะที่ตะกาฟุล

ทั่วไป (General Takaful) จะให้บริการด้านคุ้มครองรถยนต์(Motor Takaful) การคุ้มครองด้านอัคคีภัย

(Fire Takaful) การคุ้มครองทางทะเล(Marine Takaful) และการประกนัเบ็ดเตล็ด 

 

วิธีด าเนินการวิจัย 

ผู้วิจัยใช้วิธีเก็บรวบรวมข้อมูลทุติยภูมิข้อมูลหลัก 2 ข้อมูล ได้แก่ 1.) รูปแบบของกรมธรรณ์ประกรม

ธรรณ์ตะกาฟุลประเภทออมทรัพย์และตลอดชีพ และ2.)ข้อมูลผลตอบแทนของของกรมธรรณ์ประกัน

ชีวิตและกรมธรรณ์ตะกาฟุล  

ในขั้นแรกผู้วิจัยใช้การศึกษาจากเอกสารและเว็บซต์บริษัทเมืองไทยประกันชีวิต 

www.muangthaitakaful.com เพ่ือศึกษารูปแบบของผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลออมทรัพย์ และผลิตภัณฑ์ตะ

กาฟุลตลอดชีพของบริษัทเมืองไทยประกันชีวิต ตะกาฟุล  

และในขั้นที่สองผู้วิจัยได้น าข้อมูลอัตราผลตอบแทนภายในของผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลและอัตรา

ผลตอบแทนเทียบเท่าธนาคาร โดยผู้วิจัยได้รับการอนุเคราะห์ข้อมูลจากตัวแทนบริษัทเมืองไทยประกัน

ชีวิต จ ากัด มหาชน โดยผูว้ิจัยใช้สถิติเชิงพรรณนา (Descriptive Statistics) ในการวิเคราะห์และบรรยาย

ข้อมูลอัตราผลตอบแทนภายในของผลิตภัณฑ์ประกันชีวิตและผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลทั้งสิ้น 17 ผลิตภัณฑ์ 

โดยสถิติท่ีใช้ได้แก่ ได้แก่ ค่าเฉลี่ย (Mean) ค่าต่ าสุด (Min) ค่าสูงสุด (Max) และการวัดส่วนเบี่ยงเบน

มาตรฐาน (Standard Deviation) ผู้วิจัยมีการวิเคราะห์ข้อมูลผลตอบแทนภายใน (Internal Rate of 

Return : IRR ) ซึ่งเป็นโปรแกรมส าเร็จรูปเพ่ือเปรียบเทียบกับอัตราผลตอบแทนผลิตภัณฑ์เงินฝากประจ า 

 

อภิปรายผลและสรุปผลการวิจัย 

1. รูปแบบของผลิตภัณฑ์กรมธรรม์ตะกาฟุลของบริษัทเมืองไทยประกันชีวิตจ ากัด

(มหาชน) 

 ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลออมทรัพย์ของบริษัทเมืองไทยตะกาฟุมีผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลแบบออมทรัพย์

แบบก าหนดระยะเวลาคุ้มครอง 3 ผลิตภัณฑ์และผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลคุ้มครองตลอดชีพ 1 ผลิตภัณฑ์ โดย

ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลมีรูปแบบดังนี้ 

 

 

http://www.muangthaitakaful.com/


1.) ตะกาฟุลออมทรัพย์5/5 

 
ตะกาฟุลออมทรัพย์ 5/5 มีระยะเวลาของสัญญาตะกาฟุล 5 ปีและระยะเวลาช าระเงินสมทบเงิน

ตะกาฟุล 5 ปี และในปี 2, 4,6 และ 8 จะมีการรับฮิบะห์(เงินที่มอบให้สมาชิกเมื่อครบสัญญา อย่างไรก็

ตามเงินสมทบตะกาฟุล 5/5 ไม่สามารถน าไปหักลดหย่อนภาษีเงินได้บุคคลธรรมดาตามประกาศอธิบดี 

กรมสรรพากรเก่ียวกับภาษีเงินได้ ฉบับที่ 172 ซึงประกาศ ณ วันที่ 30 ธันวาคม 2551 

2.) ตะกาฟุลออมทรัพย์ 10/4 

 
     ที่มา :     www.muangthaitakaful.com 

 

 

ตะกาฟุลออมทรัพย์ 10/4 มีระยะเวลาของสัญญาตะกาฟุล 10 ปีและระยะเวลาช าระเงินสมทบ

เงินตะกาฟุล 4 ปี และในปี 2, 4,6 และ 8 จะมีการรับฮิบะห์(เงินที่มอบให้สมาชิก หรือผู้รับผลประโยชน ์

2 % รวมถึงเงินปันผลพิเศษ(หากมี) และเงินสมทบตะกาฟุล 10/4 สามารถน าไปหักลดหย่อนภาษีเงินได้

บุคคลธรรมดาได้ 

 

 

http://www.muangthaitakaful.com/


3.) ตะกาฟุลออมทรัพย์ 10/9 

 
 

      ที่มา :      www.muangthaitakaful.com 

ตะกาฟุลออมทรัพย์ 10/9 มีระยะเวลาของสัญญาตะกาฟุล 10 ปีและระยะเวลาช าระเงินสมทบ

ตะกาฟุลเท่ากันทุกเพศทุกวัย ผลิตภัณฑ์ดังกล่าวเป็นผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลที่เสนอการรับฮิบะห์(เงินที่มอบ

ให้สมาชิกตะกาฟุลหรือผู้รับผลประโยชน์)คืนทุกปี สูงถึงปีละ 3.8% และเม่ือครบสัญญารับ 150% โดยจะ

รับความคุ้มครองชีวิตเพ่ิมข้ึนสูงสุดถึง 150 % โดยเงินสมทบตะกาฟุลเท่ากันทุกเพศ ทุกวัย สามารถใช้

สิทธิลดหย่อนภาษีเงินได้บุคคลธรรมดาตามประกาศอธิบดีกรมสรรพากรเก่ียวกับภาษีเงินได้ ฉบับที่172 

     4.) ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลแบบคุ้มครองตลอดชีพ 95/20 

ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลแบบคุ้มครองตลอดชีพ 95/20 เป็นผลติภัณฑ์มีระยะเวลาของสัญญาตะกา

ฟุล 95 ปีและระยะเวลาช าระเงินสมทบตะกาฟุล 20 ปี โดยจะมีเงินหลักประกันตะกาฟุลขั้นต่ า : 

150,000   บาท โดยสมาชิกจะได้รับผลประโยชน์จากความคุ้มครองดังแผนภาพด้านล่างใช้สิทธิลดหย่อน

ภาษีเงินได้บุคคลธรรมดาตามประกาศอธิบดีกรมสรรพากรเกี่ยวกับภาษีเงินได้ ฉบับที่ 172 ซึ่งประกาศ ณ 

วันที่ 30 ธ.ค. 2551  

 
 

 

 

http://www.muangthaitakaful.com/


2.)การศึกษาผลตอบแทนภายในของผลิตภัณฑ์ตะกาฟุล 

2.1) สถิติพรรณนา (Descriptive Statistics) 

  ตารางท่ี1 สถิติพรรณนาเปรียบเทียบผลตอบแทนภายในผลิตภัณฑ์ประกันชีวิตและตะกาฟุล  
(IRR) และอัตราผลตอบแทนเทียบเท่าธนาคาร (IRB) 
    N Minimum Maximum Mean Std.Deviation 

IRRB 

IRR 

Valid N (listwise) 

17 

 17 

 

.71 

.60 

3.53 

3.00 

2.10 

1.79 

.78 

.66 

    

 เนื่องด้วยผลิตภัณฑ์ออมทรัพย์ตะกาฟุลมีเพียง4ผลิตภัณฑ์เท่านั้น ผู้วิจัยได้เพ่ิมผลิตภัณฑ์

ประกันชีวิตแบบออมทรัพย์ของบริษัทเมืองประกันชีวิตอีก10ผลิตภัณฑ์เพ่ือให้ผลทางสถิติมีความ

สมบูรณ์ยิ่งขึ้น การศึกษาผลตอบแทนภายในผลิตภัณฑ์ประกันชีวิตและผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลโดยใช้สถิติ

พรรณนาพบว่า อัตราผลตอบแทนภายในของผลิตภัณฑ์ประกันชีวิตและผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลทั้งสิ้น 17 

ผลิตภัณฑ์พบว่า ผลิตภัณฑ์ที่มีอัตราผลตอบแทนภายใน IRR สูงสุด (Maximum)  คือผลิตภัณฑ์

ประกันภัยแมกซ์ เซฟเวอร์ 5/1ซึ่งมีค่า IRR ที่ 3 %  ผลิตภัณฑ์ที่มีอัตราผลตอบแทนภายใน IRR ต่ าที่สุด

คือผลิตภัณฑ์ประกันภัยเมืองไทย สไมล์ เซฟเวอร์ โดยมีIRRที่ 0.60 % ผลิตภัณฑ์ประกันชีวิตและ

ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลมีค่าเฉลี่ยของผลตอบแทนภายในที่ 1.79% และมีสัมประสิทธ์ความเบี่ยงเบน

(Standard Deviation) ที่ 0.66  

จากการศึกษาอัตราผลตอบแทนภายในของผลิตภัณฑ์ประกันชีวิตและผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลเมื่อ

เทียบกับอัตราผลตอบแทนของธนาคารพบว่า อัตราผลตอบแทนภายในของผลิตภัณฑ์ประกันชีวิตและ

ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลมีค่าสูงสุด(Max) ที่ 3.53%, ค่าต่ าสุด (Min) ที่ 0.71% และค่าเฉลี่ย(Mean)อัตรา

ผลตอบแทนภายในของผลิตภัณฑ์ประกันชีวิตและผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลสูงกว่าผลตอบแทนของธนาคารที่ 

2.10% และข้อมูลดังกล่าวมีค่าสัมประสิทธิ์ความเบี่ยงเบน(Standard Deviation)ที่ 0.78  

  

2.2)การศึกษาอัตราผลตอบแทนภายใน(IRR)ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลบริษัทเมืองไทยประกันชีวิตจ ากัดมหาชน 

1.ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลออมทรัพย์ 5/5  



ตารางท่ี 2 กระแสเงินสดผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลออมทรัพย์ 5/5 

     กรณีจ านวนเงินเอาประกันภัย 5,154,639.18 บาท โดยผู้เอาประกันตะกาฟุลจะต้องช าระ

เบี้ยประกันปีละ 1,000,000 เป็นเวลา 5 ปี และมีระยะเวลาความคุ้มครอง 5 ปี โดยผู้เอาประกันภัยจะ

ได้รับความคุ้มครองตะกาฟุลเป็นมูลค่า 5,154,639.18 บาท ตลอดอายุสัญญา  และในปีที่5ผู้เอา

ประกันภัยตะกาฟุลออมทรัพย์ 5/5 จะได้รับเงินผลประโยชน์คืนเป็นจ านวน 5,154,639.18 บาท โดย

ผลิตภัณฑ์ดังกล่าวให้ก าไรกับผู้อาประกันภัยหากอยู่ครบสัญญาเป็นมูลค่า 154,639.18 บาท ผลิตภัณฑ์

ตะกาฟุลออมทรัพย์ 5/5 มีอัตราผลตอบแทนภายใน (IRR)ที่ 1.02% และเม่ือเปรียบเทียบกับอัตรา

ผลตอบแทนภายในเทียบเท่าธนาคารแล้ว ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลออมทรัพย์ 5/5  มีผลตอบแทนสูงกว่า

ผลิตภัณฑ์เงินผากธนาคารที่ 1.20% 

2.ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลออมทรัพย์10/4  

 ตารางท่ี 2  กระแสเงินสดผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลออมทรัพย์ 10/4 

 
 



 

ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลออมทรัพย์ 10/4 กรณีจ านวนเงินเอาประกันภัย 1,010,101 บาท โดยผู้เอา

ประกันตะกาฟุลจะต้องช าระเบี้ยประกันปีละ 1,000,000 เป็นเวลา 4 ปี และมีระยะเวลาความคุ้มครอง 

10 ปี โดยในปีที่ 1-9 ผู้เอาประกันภัยจะได้รับเงินผลประโยชน์ปีละ 7 % ของจ านวนเงินเอาประกันภัย

โดยผู้เอาประกันภัยตะกาฟุลออมทรัพย์ 10/4 จะได้รับเงินผลประโยชน์คืนปีละ 70,000 บาท และในปีที่

10ผู้เอาประกันภัยตะกาฟุลออมทรัพย์ 10/4 จะได้รับเงินผลประโยชน์คืนเป็นจ านวน 4,040,404.04 

บาท โดยผลิตภัณฑ์ดังกล่าวให้ก าไรกับผู้อาประกันภัยหากอยู่ครบสัญญาเป็นมูลค่า 676,767.68 บาท 

ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลออมทรัพย์ 10/4 มีอัตราผลตอบแทนภายใน (IRR)ที่ 2.03% และเมื่อเปรียบเทียบกับ

อัตราผลตอบแทนภายในเทียบเท่าธนาคารแล้ว ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลออมทรัพย์ 10/4 มีผลตอบแทนสูง

กว่าผลิตภัณฑ์เงินผากธนาคารที่ 2.38%  

 3.ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลออมทรัพย์ 10/9 

ตารางที่ 4 กระแสเงินสดผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลออมทรัพย์ 10/9 

 
    

 ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลออมทรัพย์ 10/9 กรณีจ านวนเงินเอาประกันภัย 5,181,347.15 บาท โดยผู้

เอาประกันตะกาฟุลจะต้องช าระเบี้ยประกันปีละ 1,000,000 เป็นเวลา 9 ปี และมีระยะเวลาความ

คุ้มครอง 10 ปี โดยในปีที่ 1-9 ผู้เอาประกันภัยจะได้รับเงินผลประโยชน์ปีละ 3.8 % ของจ านวนเงินเอา

ประกันภัยโดยผู้เอาประกันภัยตะกาฟุลออมทรัพย์ 10/9 จะได้รับเงินผลประโยชน์คืนปีละ 196,891.19 

บาท และในปีที่10ผู้เอาประกันภัยตะกาฟุลออมทรัพย์ 10/9 จะได้รับเงินผลประโยชน์คืนเป็นจ านวน 



7,772,020.73 บาท โดยผลิตภัณฑ์ดังกล่าวให้ก าไรกับผู้อาประกันภัยหากอยู่ครบสัญญาเป็นมูลค่า 

544,041.45 บาท ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลออมทรัพย์ 10/9 มีอัตราผลตอบแทนภายใน (IRR)ที่ 1.16% และ

เมื่อเปรียบเทียบกับอัตราผลตอบแทนภายในเทียบเท่าธนาคารแล้ว ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลออมทรัพย์ 10/9  

มีผลตอบแทนสูงกว่าผลิตภัณฑ์เงินผากธนาคารที่ 1.37% 

4.ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลออมทรัพย์ 20/15 

ตารางที่ 5 กระแสเงินสดผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลออมทรัพย์ 20/15 

                
กรณีจ านวนเงินเอาประกันภัย 17,491,691.45 บาท โดยผู้เอาประกันตะกาฟุลจะต้องช าระเบี้ย

ประกันปีละ 1,000,000 เป็นเวลา 15 ปี และมีระยะเวลาความคุ้มครอง 20 ปี โดยผู้เอาประกันภัยจะ

ได้รับความคุ้มครองตะกาฟุลเป็นมูลค่า 17,491,691.45 ตลอดอายุสัญญา  และในปีที่20ผู้เอา

ประกันภัยตะกาฟุลออมทรัพย์ 20/15 จะได้รับเงินผลประโยชน์คืนเป็นจ านวน 17,491,691.45 บาท 

โดยผลิตภัณฑ์ดังกล่าวให้ก าไรกับผู้อาประกันภัยหากอยู่ครบสัญญาเป็นมูลค่า 2,491,691.45 บาท 

ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลออมทรัพย์ 20/15 มีอัตราผลตอบแทนภายใน (IRR)ที่ 1.18% และเม่ือเปรียบเทียบ



กับอัตราผลตอบแทนภายในเทียบเท่าธนาคารแล้ว ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลออมทรัพย์ 20/15  มี

ผลตอบแทนสูงกว่าผลิตภัณฑ์เงินผากธนาคารที่ 1.39% 

 ผลสรุปการวิจัยอัตราผลตอบแทนภายในทั้งจากสถิติพรรณนาและ IRR สามารถระบุได้ชัดเจนว่า

ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลแบบออมทรัพย์ทั้ง 4 ผลิตภัณฑ์ ได้แก่ ตะกาฟุลออมทรัพย์ 5/5 ตะกาฟุลออมทรัพย์  

10/4 ตะกาฟุลออมทรัพย์  10/9  และตะกาฟุลออมทรัพย์  20/15  

สิทธิประโยชน์ของผู้ช าระเบี้ยประกันตะกาฟุลจะได้รับผลประโยชน์จากสิทธิประโยชน์ด้านภาษี 

โดยสิทธิประโยชน์ในกรณีนี้สามารถแบ่งออกเป็น 4 ประเด็น คือ กรณีท่ี1 ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลสามารถ

ได้รับสิทธิประโยชน์จากภาษีเมื่อเทียบกับอัตราผลตอบแทนจากผลิตภัณฑ์เงินฝากประจ าซึ่งจะต้องมี

การเสียภาษีดอกเบี้ยเงินฝากประจ า  กรณีที่ 2 จ านวนเบี้ยประกันสามารถน าไปลดหย่อนภาษีเงินได้

บุคคลธรรมดาตามฐานภาษีของผู้เสียภาษีโดยผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลออมทรัพย์ท าให้สามารถประหยัด

ภาษีในส่วนนี้ได้ ตัวอย่างเช่น บุคคลธรรมดามีรายได้สุทธิหลังจากหักส่วนลดหย่อนแล้ว 300,000 บาท 

จะต้องเสียภาษีเป็นจ านวน 7,5000 บาท หากบุคคลดังกล่าวช าระเบี้ยประกันตะกาฟุล ปีละ 70,000 

จะได้ประหยัดค่าใช้จ่ายภาษีบุคคลธรรมดาตามฐานภาษีที่ 5 % ในกรณีดังกล่าวที่ 3,500 บาท โดยใน

กรณีนี้จะช าระภาษีเพียง 4,000 บาทเท่านั้น  กรณีที่ 3 เบี้ยประกันตะกาฟุลสามารถลดขั้นบันไดภาษี

บุคคลธรรมดา ออมทรัพย์สามารถลดหย่อนภาษีได้สูงสุด 100,000 บาท ตัวอย่างเช่น บุคคลธรรมดา 

รายได้สุทธิหลังจากหักส่วนลดหย่อน 400000 บาท อัตราภาษีเงินได้นิติบุคคล 10 % หากบุคคล

ดังกล่าวช าระเบี้ยประกัน 100,000 บาท อัตราภาษีท่ีจะต้องจ่ายจะลดลงจาก 10% เหลือเพียง 5% 

และสามารถประหยัดภาษีได้ถึง 10,000 บาท ซึ่งในกรณีดังกล่าวผู้ซื้อประกันจะช าระภาษีเพียง 7,500 

บาท เท่านั้น และกรณีท่ี 4 ประกันออมทรัพย์ตะกาฟุลที่มีอายุมากกว่า 10 ปี เช่น ตะกาฟุลออมทรัพย์ 

10/9       ตะกาฟุล ออมทรัพย์20/15 สามารถลดหย่อนภาษีได้สูงสุด 100,000 บาท 

นอกจากผลประโยชน์ด้านการวางแผนทางภาษีแล้ว หลักการลงทุนตามหลักศาสนาอิสลาม

จะต้องเป็นการลงทุนในตราสารทุนเท่านั้น Equity based เท่านั้น ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลทุกประเภทจะใช้

หลักการ Wakalah ( ตัวแทน ) ในการน าเบี้ยประกันดังกล่าวไปลงทุนในกองทุนUnit  และผลตอบแทน

จากการลงทุนในกองทุนUnit ดังกล่าวจะจ่ายผลตอบแทนให้กับผู้ช าระเบี้ยประกัน 

อย่างไรก็ตามสัญญากรมธรรม์ตะกาฟุลยังมีข้อจ ากัดใน2 ด้านไดแ้ก่ 1. การกระจายความเสี่ยง

เนื่องจากเบี้ยประกันกรมธรรม์ตะกาฟุลจะน ามาลงในตราสารทุนในรูปแบบUnit Link 

บางประเภทเท่านั้นท าให้ยังมีข้อจ ากัดของการกระจายความเสี่ยง(Risk Diversification) 2. การเวนคืน

กรมธรรม์ตะกาฟุล โดยกรมธรรม์สัญญาตะกาฟุลของบริษัทเมืองไทยตะกาฟุล จ ากัดมหาชนมีข้อจ ากัด

คือในกรณีท่ีผู้ช าระเบี้ยตะกาฟุลขาดสภาพคล่องและไม่สามารถช าระเบี้ยตะกาฟุล ผู้ช าระเบี้ยตะกาฟุล



จะไม่สามารถขอสินเชื่อจากกรมธรรม์นั้นๆได้ ซึ่งมีความแตกต่างจากกรมธรรม์สัญญาประกันภัยทั่วไป 

รวมไปถึงหากผู้ถือกรมธรรม์ตะกาฟุลจะยังคงต้องการได้รับความคุ้มครอง 

แต่ไม่สามารถช าระเบี้ยตะกาฟุลได้ กรมธรรม์ไม่สามารถที่จะลดระยะเวลาการคุ้มครองและลดมูลค่าการ

คุ้มครองซึ่งแตกต่างจากกรมธรรม์สัญญาประกันชีวิตโดยทั่วไป โดยทั้งสอบกรณีข้างต้นสัญญาตะกาฟุล

จะต้องมีการเวนคืนกรมธรรม์เท่านั้น 

 

 

บทสรุป 

จากผลการศึกษาผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลพบว่าในภาพรวม ผลิตภัณฑ์ประกันภัยตะกาฟุลยังมีน้อย

มากเมื่อเปรียบเทียบกับผลิตภัณฑ์ประกันชีวิตของบริษัทเมืองไทยประกันชีวิตจ ากัดมหาชน โดยจาก

ผลิตภัณฑ์ประกันชีวิตทั้งหมด 17 ผลิตภัณฑ์ มีเพียง 4 ผลิตภัณฑ์เท่านั้นที่เป็นผลิตภัณฑ์ประกันภัยตะกา

ฟุล สาเหตที่ท าให้ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลมีผลิตภัณฑ์น้อยกว่าสามารถวิเคราะห์ได้จาก 2 ปัจจัยคือ 1. 

ผลิตภัณฑ์ที่เก่ียวข้องกับการเงินอิสลามอยู่ในช่วงจุดเริ่มต้นของธุรกิจ และผลิตภัณฑ์ดังกล่าวมีการเริ่ม

ออกผลิตภัณฑ์สู่ตลาดหลังจากรัฐบาลโดยกระทรวงการคลังได้มีการจัดตั้งธนาคารอิสลามแห่งประเทศ

ไทยเป็นธนาคารเฉพาะกิจเพ่ือให้บริการการเงินอิสลามในปีพ.ศ. 2545 และบริษัทเมืองไทยประกันชีวิต

ได้มีการออกผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลออกสู่ตลาดเป็นครั้งแรกในปี พ.ศ.2554  2. ผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลมีส่วน

แบ่งตลาดที่ไมม่ากนัก เนื่องจากประชากรมุสลิมมีเพียง  7.4 ล้านคนจากประชากรไทยทั้งหมด 65 ล้าน

คน จากข้อมูลในปีพ.ศ.2562  

จากการศึกษาเรื่องอัตราผลตอบแทนภายใน(IRR)ของผลิตภัณฑ์ตะกาฟุลพบว่าพบว่าทั้งสี่

ผลิตภัณฑ์ให้อัตราผลตอบแทนที่สูงกว่าอัตราเงินฝากประจ าธนาคารพาณิชย์ทั่วไปและผลิตภัณฑ์ตะ

กาฟุลยังมีการจ่ายผลตอบแทนพิเศษที่ได้จากการลงทุนอีกด้วย นอกจากนี้ผู้ช าระเบี้ยประกันตะกาฟุลยัง

ได้รับสิทธิการลดหย่อนภาษีซึ่งสามารถเป็นแนวทางส าหรับผู้ที่ต้องวางแผนทางการเงินเพ่ือลดหย่อน

ภาษ ี 
            อย่างไรก็ตามเนื่องจากกรมธรรม์สัญญาตะกาฟุลของบริษัทเมืองไทยตะกาฟุลอยู่ระหว่างการ

พัฒนาผลิตภัณฑ์ท าให้กรมธรรม์สัญญาตะกาฟุลยังมีข้อจ ากัดในด้านการกระจายความเสี่ยงซึ่งปัจจุบันมี

การช าระเบี้ยประกันในตลาดตราสารทุนเท่านั้น รวมไปถึงหากผู้ถือกรมธรรม์ขาดสภาพคล่องและไม่

สามารถช าระเบี้ยประกันได้จะต้องมีการเวนคืนกรมธรรม์เท่านั้น 
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